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INGENIEUR COMMERCIAL (H/F) 

 
Vous aimez relever des nouveaux défis et accompagner une entreprise pour une réussite à long terme ? 

Vous souhaitez rejoindre une PME à taille humaine en plein développement ? Vous souhaitez apprendre et 
vous intégrer dans une équipe sympathique et dynamique ? Ne cherchez plus, le poste est fait pour vous ! 

Qui sommes-nous ? 

Implanté en France, aux Etats-Unis et à Singapour, Coptis est leader dans l’édition de logiciels dédiés à la 

R&D cosmétique. Le souci de l’expérience utilisateur et les choix techniques innovants font aujourd’hui de 
Coptis un acteur reconnu dans son domaine.  

COPTIS LAB est un logiciel de formulation et réglementation cosmétiques qui permet la gestion des matières 
premières, projets, formules, tests, validations réglementaires, jusqu’au dossier cosmétique. 
 
Nous recherchons un(e) ingénieur commercial pour renforcer l’équipe.  

 

La Mission 

Vous assurerez la conquête de nouveaux clients en France et en Europe. 

A l’issue d’une formation complète sur nos produits et leurs applications, vous assurez : 

- La recherche de nouvelles opportunités 

- La qualification approfondie des opportunités 

- La démonstration de nos produits auprès des prospects 

- La mise en place d’offres et l’envoi des devis 

- La négociation avec les prospects 

- La réalisation effective de la vente 

- L’envoi et le suivi des contrats nouveaux clients  

En étroite collaboration avec les différents services internes vous garantissez aux prospects un suivi 

professionnel et compétant sur le marché. 
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En intégrant l’équipe commerciale vous allez également, entre autres :  

• Contribuer au développement commercial de nos produits en France et à l’international, maintenir à 
jour la base commerciale (suivi des opportunités, qualification de prospects), gérer les demandes de 
devis, les relances commerciales, etc. 

• Prendre part à la promotion de nos produits lors d’événements (salons cosmétiques, presse, 
webinaires, etc.) 

 

Profil recherché :  
 
• Bac 4+5 (école d’ingénieur, Master) 
• 1 à 2 ans d’expérience ou stages en cosmétique est un plus 
• Anglais courant impératif 

• Mobile : poste basé à Croissy-sur-Seine (78) avec déplacements fréquents en France et à 

l’étranger  
• Excellent relationnel  
• Aisance informatique indispensable 
• La connaissance du logiciel Coptis Lab serait un plus 
• Organisé(e), vous faites preuve d’autonomie et de rigueur 

 

Nous offrons :  
 
CDI basé à Croissy-sur-Seine (78) 
Rémunération fixe + commissions + bonus, selon profil  
Plan d’intéressement 

Une place de travail variée avec une grande autonomie 
L’opportunité de démarrer un nouveau marché et de participer à l’expansion de l’entreprise 

 

Contact : 
 
Merci d’adresser votre candidature par email (CV + lettre de motivation) à recrutement@coptis.com. 

mailto:recrutement@coptis.com

