
MISSION BUSINESS 2025

MALAISIE – CAMBODGE - VIETNAM – 10 12 SEPTEMBRE 2025

CONNECT Business

À L’OCCASIONDE LAVISITEOFFICIELLE DE
LAURENT SAINT-MARTIN, MINISTREDÉLÉGUÉAUPRÈS
DU MINISTRE DE L’EUROPE ET DES AFFAIRES
ÉTRANGÈRES, CHARGÉ DU COMMERCE EXTÉRIEUR ET
DES FRANÇAIS DE L’ÉTRANGER, EN MALAISIE, AU
CAMBODGE ETAUVIETNAM

ASIE DU SUD EST

VISITE OFFICIELLE



L’ÉVÉNEMENT EN DÉTAIL

Business France et ses partenaires vous

proposent une mission Business en Malaisie,

au Cambodge, et au Vietnam du 10 au 12

septembre 2025 à l’occasion d’une visite

officielle de Laurent Saint-Martin, Ministre

délégué auprès du ministre de l’Europe et des

Affaires étrangères, chargé du Commerce

extérieur et des Français de l’étranger.

Cette mission est l’occasion de rencontrer vos

contacts d’affaires et partenaires potentiels pour

votre développement sur ces marchés ainsi que

de bénéficier de séquences de networking et

d’une visibilité importante en participant à des

temps forts de la visite.

PROGRAMME PREVISIONNEL

MISSION BUSINESS 2025 ASIE DU SUD EST - VISITE OFFICIELLE

ETAPES VILLES DATES

MALAISIE KUALA LUMPUR 10 SEPTEMBRE

CAMBODGE PHNOM PENH 11 SEPTEMBRE

VIETNAM HÔ CHI MINH-VILLE 12 SEPTMEBRE

Prenez part à cette délégation et bénéficiez d’un programme de RDV B2B ciblés et d’une

belle visibilité à l’occasion de ce déplacement du gouvernement français !

POURQUOI PARTICIPER ?

L’Asie du Sud-Est, située au cœur de l’Indopacifique, est un moteur de la croissance mondiale.

Avec plus de 670 millions d’habitants, une population jeune et connectée, ainsi qu’une classe

moyenne en expansion, elle représente un marché de consommation particulièrement dynamique.

Son intégration économique via l’ASEAN et la stratégie « Chine +1 » renforcent son rôle dans les

chaînes de valeurs industrielles mondiales.

Toutefois, la région doit relever des défis liés aux transitions énergétique et numérique ainsi qu’aux

infrastructures.

L’Asie du Sud-Est offre ainsi de nombreuses opportunités, tant à l’export qu’en termes

d’investissement, comme l’attestent les quelques 2 000 filiales françaises établies dans la zone.

• Rencontrer les acteurs locaux clés : Établir des relations directes avec les décideurs

économiques et politiques pour favoriser l'implantation et l'expansion sur ces marchés en

croissance.

• Faire avancer vos projets stratégiques : Accélérer les négociations, sécuriser des partenariats

et lever les éventuels obstacles administratifs ou réglementaires.

• Accroître votre visibilité : Profiter de l'exposition médiatique et institutionnelle offerte par la visite

officielle pour renforcer la notoriété et la crédibilité de vos initiatives

Le programme complet de la mission peut être amené à évoluer et à s’ajuster. 



Portée par Business France, les Chambres de Commerce et d’Industrie, et Bpifrance, Team France Export

concentre les meilleures solutions du public et du privé pour faciliter et accélérer votre développement à l’international.

à chaque étape de votre projet export, vous bénéficiez des leviers adaptés à votre stratégie, à vos ambitions et à vos moyens.
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VOS CONTACTS

Sonia GORRI

Cheffe de Projet – Paris

sonia.gorri@businessfrance.fr

Claudia ALVES DIAS

Cheffe de Projet - Paris

+33(0)6 62 30 55 43  

claudia.alvesdias@businessfrance.fr

NOTRE OFFRE

INSCRIVEZ-VOUS

Date limite d’inscription : Vendredi 31 juillet- Inscription sur dossier uniquement

Dans la limite des places disponibles pour chacun des pays, après réception et validation du dossier
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*Ces tarifs ne comprennent pas les frais de déplacement (vol, taxi/chauffeur), de repas (sauf prévu dans le

programme), ni les frais d’hébergement.

A noter que la séquence personnalité politique en présence d’un membre du gouvernement peut être organisée en

fonction de son programme. Le client est informé que cette prestation optionnelle, distincte des autres rencontres

BtoB, peut être annulée à tout moment par Business France selon les modifications de programme de la personnalité

politique susmentionnée, sans que cela n’ait d’incidence sur les autres prestations.

HT TTC

MISSION BUSINESS

• Participation à une réunion de cadrage Business France en amont de votre déplacement pour

préparer le ciblage de votre programme de rendez-vous B2B

• Réunion d’accueil et de briefing de la délégation

• Programme sur 2 jours de rendez-vous B2B individuels et ciblés par pays

• Actions de communication et publications LinkedIn pour la délégation dans son ensemble

• Participation à des séquences de networking et des temps forts

MISSION BUSINESS - MALAISIE ou VIETNAM 2 750€ * 3 300€ *

MISSION BUSINESS 2 PAYS 

VIETNAM + MALAISIE

3 900€ * 4 680€ *

OFFRE COMMUNICATION (sans rendez-vous B2B)

• Réunion d’accueil et de briefing de la délégation

• Actions de communication et publications LinkedIn pour la

délégation dans son ensemble

• Participation à des séquences de networking et des temps forts

750€ * 900€ *

PARTICIPANT SUPPLÉMENTAIRE PAR PAYS

• Le participant supplémentaire pourra assister aux séquences

collectives prévues au programme (par exemple : réunion de

cadrage, accompagnant sur le programme B2B).

350 € * 420 € *

Si vous êtes intéressé par un programme de rendez-vous B2B au Cambodge et/ ou si vous avez

toute autre demande, contactez-nous.

MISSION BUSINESS 2025 ASIE DU SUD EST- VISITE OFFICIELLE

• Programme de rendez-vous B2B personnalisés sur 2 jours avec des prospects, partenaires,

importateurs, distributeurs, investisseurs, et autres acteurs clés, adaptées aux besoins spécifiques

de chaque entreprise.

• Participation à des actions de networking avec la communauté d’affaires pour échanger avec

la délégation, retours d’expériences et insights sur le marché, échanges avec des acteurs locaux.

Au programme :
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